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Kampania Facebook
Ads jako klucz do
sprzedazy mieszkan
w dobie pandemii

CASE STUDY




O kliencie

Lipkowe Zacisze to nowoczesny
apartamentowiec zlokalizowany w zielonej
dzielnicy Piekar Slaskich. Budowe rozpoczeta
firma  deweloperska M3 Budownictwo,
natomiast za sprzedaz mieszkan  byto
odpowiedzialne przedsiebiorstwo Tensit
Inwestycje - spotka zatozona przez Pauline
Matek, ktéra kompleksowo zajmuje sie

marketingiem i sprzedazg inwestycji.
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O kliencie

W sierpniu 2020, kiedy zaczety
pojawiaC sie znaczace trudnosci z
pozyskiwaniem nowych nabywcow,
zostalismy zaangazowani jako
wsparcie marketingowe Lipkowego
Zacisza. ByliSmy odpowiedzialni za
komunikacje na Facebooku za
posrednictwem kampanii
Facebook Ads.

Finalnie nasze
Zaangazowanie

ZNnacz3aco przyczynito
sie do realizacji
wyznaczonego celu,
jakim byta sprzedaz
mieszkan w trudnym
czasie pandemii.
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Wyzwania

Pod koniec sierpnia 2020 roku, czyli w momencie wdrozenia kampanii
Facebook Ads, sprzedaz mieszkan prowadzona przez Tensit Inwestycje
trwata od niecatych 5 miesiecy. Warto podkresli¢, ze oprocz standardowe;j
publikacji ogtoszen w internecie, w tym okresie nie prowadzono zadnych

dziatan majgcych na celu promocje inwestydji.

Na jej poczatku, czyli w pierwszym okresie pandemii
koronawirusa, mimo ogolnego strachu i niepewnosci wsrod
klientow zarezerwowana zostala potowa mieszkan w
dwupietrowym budynku.
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Wyzwania

Wyniki sprzedazowe byty zadowalajgce az do sierpnia, kiedy to
nastgpit gwattowny spadek zainteresowania i brak zapytan ze strony
nowych klientow, spowodowany najprawdopodobniej tzw. drugg falg
pandemii. W tym momencie Tensit Inwestycje zdecydowata sie
na nawigzanie z nami wspoétpracy i wdrozenie dodatkowych

dziatan marketingowych w postaci kampanii Facebook Ads.

Na poczatku wspotpracy musieliSmy jednak znalez¢ rozwigzania kilku
probleméw. Trudnoscig byt dla nas brak dostepu do strony
internetowej Lipkowego Zacisza, co uniemozliwiato
odpowiednie skonfigurowanie systeméw analitycznych,

zbierajgcych dane o uzytkownikach.
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Jakie kroki podjeliSmy?

[c]

Ze wzgledu na poczgtkowy brak dostepu do
strony internetowej Lipkowego Zacisza,
zdecydowaliSmy sie na wdrozenie
kampanii Facebook lead ads, 2
zastosowana W niej komunikacja
zagwarantowata  naptyw  zgtoszen  od

potencjalnych klientow.

Gdy otrzymalisSmy juz mozliwos¢ konfiguracji analityki w

domenie, kolejnym krokiem byto uruchomienie
kampanii website clicks, ktora nie tylko generowata
leady za posrednictwemn formularza na stronie
internetowe] inwestycji, ale tez wspierata caty czas

dziatajgcg kampanie leadowa.



Jakie kroki podjeliSmy?

&

W obu kampaniach wdrozyliSmy grafiki
ze zmieniong komunikacjg - zamiast
informowac o mozliwosci odbioru jeszcze w
tym roku kalendarzowym, wskazaliSmy na

ostatnie wolne mieszkania.

W pierwszym etapie kampanii

kierowalismy ja do oso6b
zainteresowanych nieruchomosciami w

okolicach Piekar Slaskich.



Jakie kroki podjeliSmy?

W momencie wigczenia kampanii website clicks
zrekonfigurowaliSmy takze kampanie lead
ads - reklamy w jej obrebie od tego momentu
byty wysSwietlane osobom, ktore miaty okazje
zapoznac sie z ofertg dewelopera na stronie

Lipkowego Zacisza.

)

&-8

Sama kampania website clicks byta z kolei
skierowana do wszystkich osé6b
zainteresowanych nieruchomosciami w
ustalonym przedziale  wiekowym, z

zawezeniem do miejsca zamieszkania.



Efekty

Dodatkowy marketing w postaci kampanii
Facebook Ads, zrealizowany przez naszych
specjalistow spowodowat, ze w listopadzie
2020 roku zostato zarezerwowane ostatnie
mieszkanie, a sprzedaz zostata zamknieta na kilka
miesiecy przed zakonczeniem budowy! Kampanie
Facebook Ads pozwolity precyzyjnie dotrze¢ do
uzytkownikéw  potencjalnie  zainteresowanych
kupnem mieszkania i nawigza¢ z nimi kontakt w

czasie trwania restrykcyjnych obostrzen.

Mimo znaczacego
zahamowania sprzedazy na

poczatku sierpnia 2020
roku, juz w kolejnym
miesigcu wypracowaliSmy
wyniki gwarantujace
sprzedaz pozostatych
dostepnych mieszkan!
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Podsumowanie

JesteSmy dumni, ze we wspodtpracy z firmg Tensit Inwestycje
osiggnelismy zatozony cel i wsparliSmy sprzedaz mieszkan w
Lipkowym Zaciszu przy pomocy kampanii Facebook Ads.
Doswiadczenie w obszarze wspétpracy z deweloperami
oraz w marketingu internetowym pozwolito naszym
specjalistom dobra¢ odpowiednie rozwigzania oraz

przezwyciezy¢ poczatkowe trudnosci.
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Podsumowanie

Caty proces sprzedazowy zakonczyt sie po 7 miesigcach -
mimo trwajgcej pandemii, obostrzen, przy ogromnych
problemach w uzyskaniu kredytow przez klientéw (proces w
banku czesto trwat nawet 3 miesigce, kilku klientéw musiato
zrezygnowa¢, bo nie otrzymato kredytu, zatem niektére
mieszkania zostaty "sprzedane" kilka razy, zanim ostatecznie
znalazty nabywcow). Cieszymy sie, ze dzieki naszej
wspoétpracy z Tensit Inwestycje wiele oséb znalazio
swoje wiasne wymarzone mieszkanie w Lipkowym

Zaciszu!
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